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内容概要

　　《国际工程招标与投标》由张守健、台双良主编。
该书是在哈尔滨工业大学已讲授20年的国际工程管理专业课程《国际工程招标与投标》讲义的基础上
编写的，反映了最新的行业发展，案例丰富、详实，理论联系实际。
　　《国际工程招标与投标》既可作为高等院校工程管理专业的教学用书，也可作为土建类相关专业
的选修课用书，还可供各个工程咨询和承包公司以及各建设单位的技术和管理人员的参考。
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编辑推荐

　　《国际工程招标与投标》是在哈尔滨工业大学已讲授20年的专业课程《国际工程招标与投标》讲
义的基础上，结合当前国际工程的实践，由张守健、台双良主编而成。
该书以国际工程项目招投标为主，兼顾工程咨询招投标，反映最新的国际工程招投标惯例和实践做法
。
全书共九章。
第一章绪论，介绍了国际工程的有关概念、国际工程当前的市场形势、我国的国际工程发展现状以及
国际工程人才的培养。
第二和第三章分别介绍了当前国际工程的项目管理模式和国际上主要的合同条件。
第四章主要从业主角度深入介绍国际上通用的招标程序。
第五至七章主要从承包商的角度，详细介绍投标前的准备、报价的计算、标书的编制以及承包合同的
谈判和签约。
第八章介绍了国际工程咨询的招标、报价和投标等。
第九章介绍了世界银行和亚洲开发银行对招标采购活动的有关规定。
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