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内容概要

　　“图解现代人心理新话题”是一套从心理学的入门开始，全面地对心理学所涉及的领域进行介绍
的丛书。
其内容充实，图文结合，深入细致地探求心理学的内涵，旨在解决人在现实中所遇到的心理问题，对
人们的现实生活起到更好的指导作用。
　　人是社会性动物，在我们满足吃穿住行的同时，我们就已经同不同的职业、性别的人打交道。
可能这种接触很简单，不需要掌握太多的技巧，但是如果需要满足自己更高的人际交往的需要时，你
会怎样表现？
你应该怎样达到自己的目的呢？
本书将向你展示交往中的种种现象，为你的人际关系、人际吸引、非言语交往、人际援助、侵犯行为
、人际影响、人际障碍、它将有助于读者熟练应对各种人际交往、展现最佳形象。
　　本书适合对心理学感兴趣的一般读者阅读，对于心理咨询人员以及心理学专业的学生有一定的参
考借鉴作用。
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