
第一图书网, tushu007.com
<<夺位>>

图书基本信息

书名：<<夺位>>

13位ISBN编号：9787020077106

10位ISBN编号：7020077102

出版时间：2009-11

出版时间：人民文学出版社

作者：元亨

页数：244

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<夺位>>

内容概要

　　农村出生，学历不高的李儒依凭借自身奋斗，终于成长为净洁公司中南分公司总经理。
壮志激昂的他，一边不择手段打击对手，一边借制度漏洞大饱私利。
正春风得意的他，却挫折连连，畸形的感情使他难以自拔，财务处理的不慎更使他深陷边缘化的困境
⋯⋯　　故事同时展现了企业改制浪潮中，张重远、李吞云等一大批被改革推上浪尖的当权者在公私
利益面前的抉择；真实生动地描述了艾洁、净洁一线销售人员之间残酷激烈的商战。
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作者简介

　　元亨，80后销售英才，世界百强企业销售经理，曾领军精英销售团队创下行业奇迹，其运作的品
牌市场份额超过90%，位居全国第一。
闲暇舞文弄墨，已出版小说《破围——大区经理的智弈》。
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章节摘录

　　一　　春节刚过不久，花草树木追赶着春风使足了劲发芽。
大地正是绿得还不够透劲儿的时候，净洁公司中南分公司却早已忙忙碌碌，男男女女进进出出。
公司位于长沙东二环边的鸿铭大厦十二楼，李儒依每次倒咖啡的时候，都会往窗外望一望：二环线笔
直碾过，越来越多奔忙的私家车仿佛在诉说着城市已开始步入更高级别的繁华与匆忙。
　　长沙又进步了。
李儒依对自己这么说着，然后走进会议室，在白板上半部分写到：我们净洁进步了吗？
白板的下半部分是艾洁与净洁在湖南的市场份额走势图。
这两条线也是两条龙，只是净洁这条龙老被艾洁压着。
洗涤行业竞争激烈，内资、外资、合资品牌都很多。
但在中等价位上，艾洁是老大，净洁是老二。
老二老被压着，老板很不爽。
　　李儒依用勺子慢慢地搅着咖啡，死死盯着这两条龙的差距——上一期好不容易拉近了一点，这一
期又被甩远了。
　　电话，老大。
文员小黄喊着。
　　李儒依放下杯子，走到办公室，中气十足，语气干脆：喂，我是李儒依。
哦，张总，请指示。
　　儒依啊，你有新任务了。
张重远在电话里不急不躁地说到：你要给我好好完成啊。
　　李儒依从张重远语重心长的语气里听出了高度的信任，声音又拔高几度：保证完成任务。
　　又来了，你呀，我就喜欢你这股劲儿。
看到市场份额数据了吗？
这期艾洁把你拉开了。
　　看到了，没做好，请批评。
最近艾洁突然加大促销力度，我们应对不及。
请放心，保证下一期抢回来。
　　哎，不要着急，我今天不是与你谈这个。
我是告诉你，艾洁在湖南要有新动作了，而且是大动作，这就是他们为什么要加大促销力度、抢份额
的原因。
这个月，艾洁要在长沙举行全国经销商嘉年华大会，庆祝去年的销售成绩。
儒依啊，你瞧你这销售干的，对手这是要在你的地盘庆功啊。
怎么样，你有什么想法？
　　李儒依强硬地回答到：张总，我一定要给他们个好看，不要以为我好欺负。
　　好，我等着。
张重远适时地挂上电话。
作为国有企业分管销售的副总经理，随着竞争的充分市场化，张重远在公司的地位也日益得到提升，
官派也越做越足。
李儒依虽然是自己人，但张重远也知道，与下属沟通要尊重，更要有技巧。
　　李儒依年轻有为，属于典型的少壮派，不到三十，却挂帅掌管中南分公司，囊括湖南、湖北、江
西三个省的所有业务。
一挂上电话，他就火急火燎地让李小平跑步来他办公室。
　　听说艾洁要在长沙举行全国经销商嘉年华大会，你知道吗？
　　呃⋯⋯还没听说过？
　　没听说过？
那怎么办，去查啊？
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打电话，就在我办公室打。
李儒依指着桌上的电话，我们有几个客户也是艾洁的经销商，问问他们，快。
　　李小平习惯性地在李儒依面前弯着身子给客户打电话，但一着急又记不起电话号码，拿起听筒又
放下，跑到外面找到电话本，又呼哧呼哧跑回来。
　　李儒依看着他胖乎乎的脸满是汗，有几滴还滴到办公桌上，厌恶地挥挥手：出去打，出去打，打
完告诉我。
　　哎。
李小平一边连连点头，一边用手抹抹额头，一甩手，几滴汗又甩在了地上，出去了。
看得李儒依啧的一声，偏过头去，拿出纸巾，先擦掉桌上的汗渍，再扔在地上，用脚蹭着纸，把汗擦
掉。
　　人胖就是没好处，也不知道少吃点，天还冷着呢，就这么容易出汗。
李儒依走进自己办公室独有的洗手间，照照镜子，洗洗手：看来是要再给他们强调一遍，我就是有洁
癖，不要在我办公室里瞎搞。
　　天知道这不是热的，而是紧张的。
李小平在李儒依手下做了有很长一段时间了，可每次见到李儒依心里还是先一阵恐慌。
李小平忙碌着给几个经销商打电话，打探艾洁经销商嘉年华大会的事情。
从目前的反馈来看，基本是有谱了。
　　李小平轻轻敲开李儒依的门：老大，问清楚了，这月底，在通程酒店，艾洁公司举行全国销售人
员与经销商的嘉年华大会。
我们那几个客户都被邀请了。
　　李儒依轻声嘀咕：这么说，规模比较大，全国经销商都被邀请了？
　　啊，那我还不清楚。
　　你想想，我们那些客户里面，有几个都是二级城市的，营业额都很低，他们都被邀请了，不是意
味着全国的都被邀请了吗？
　　对，对。
　　你先出去，通知长沙的所有销售人员到会议室，把财务的也叫上。
另外，先叫谭晓晓进来。
　　哎，好的。
李小平赶紧逃出去，通知大家。
李小平现在有个毛病，只有一进李儒依办公室门，他说话就紧张，人也站不直，思路也中断，一出那
个门，人也清醒了，腰站得倍儿直，话也特流畅。
所以，李儒依每次看他出去的背影，都怀疑他是在小跑着出去，不是走出去的。
　　经理，我来了。
KA（大客户，指家乐福等超市卖场）经理助理谭晓晓进来了。
　　晓晓，你上次跟我说人民路上新开了一家广告公司，专门做超市里陈列架宣传画的，是吗？
好像跟艾洁那个长沙经理还有点关系？
　　哦，经理，你说的是海波广告工作室吧？
谭晓晓把身体站得直直的，两只手握在身前，虽然李儒依对她语气好多了，不过，她也紧张。
但说到这个工作室的事，女人天生的八卦劲头又出来了，经理，听说那是艾洁长沙经理赵波的关系户
，艾洁在湖南的广告制作全找他们呢。
他在里面赚了不少钱。
说完了不算，还感叹一句，好黑哦。
　　谭晓晓是个典型的长沙姑娘，收拾得很干净，却又势利，长相还算过得去。
李儒依看她说得两眼放光，好像赵波赚的是她的钱。
我给你说，艾洁要在这里，在我们的地盘上，举行全国经销商嘉年华大会。
赵波这个工作室，我不管他在里面搞什么名堂，你过去给他说，我们净洁以后在超市里的陈列制作也
可以给他。
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这个月我们在家乐福、家润多几个店的陈列就可以让他们做。
　　啊，为啥啊？
这些加起来也有几万块呢？
让他们赚了？
　　这个不重要，重要的是，我要弄清楚嘉年华的具体情况，有多少人参加？
具体有什么活动？
有什么特别安排没有？
会不会在报纸上登广告？
在哪个报？
甚至在哪间会议室里？
你都要给我搞清楚。
　　啊？
谭晓晓像做贼似的，蹑手蹑脚走过来，老大，你要我跟他交换啊？
做间谍啊？
　　李儒依死盯着她点点头，是的。
我就要你去做，而且你要给我做好。
我平时对你不错，这是关键时候，工作不做好，私下就没有交情讲的。
　　我知道了。
谭晓晓轻跑两步到门口，下意识地回头，看一眼李儒依，轻轻地关上门。
　　李儒依安排完他俩，走到会议室，会议室里来了大部分业务员，还有几个业务员正在路上。
李儒依进门后，原本吵闹的房间顿时安静了下来。
李儒依抬头看着白板上面两条龙，心里又一阵着急。
要知道，李儒依和净洁已经绑在一起，已经被艾洁这条龙压得很惨了，而在李儒依心里，还有一条龙
，也把他压得很惨。
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媒体关注与评论

　　什么是高级别的中国式谋略？
老子说：将欲取之，必固与之。
读完这本书，我还想起老子的另一句话：物或损之而益，或益之而损。
　　——《潜规则》、《血酬定律》作者　吴思
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编辑推荐

　　《夺位》讲述了一位销售经理的独特成长历程与情感经历，李儒依遭遇连番挫折之后，痛定思痛
，绝地反击，从权力边缘爬上总监之位；同时展现了国企改制浪潮中，当权者面临公私利益时的抉择
，以及两大品牌一线销售人员之间的激烈商战。
　　中国式谋略之商战演绎，一场上位销售总监的暗战！
　　阴谋与阳谋，显规则与潜规则，都源自人性与欲望。
　　《潜规则》、《血酬定律》作者 吴思鼎力推荐　　草根出身，原始的斗志能支撑多久？
畸形情感，如何转为釜底抽薪之势？
改制浪潮袭来，怎样直面洗牌后的全新格局？
　　古语曰：置之死地而后生。
在事业与情感的双重低谷之中，且看性格大变的李儒依，如何于权力的边缘反败为胜！
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